
Η μεθοδολογία για να μετατρέπεις 
κάθε γνωριμία σε σχέση Αξίας 
και Επαγγελματικής Ανάπτυξης.

Connection Compass™



ΕΙΣΑΓΩΓΗ

Η Δικτύωση Αλλιώς
Κάθε επαγγελματική ευκαιρία, κάθε συνεργασία, κάθε νέο βήμα στην 
καριέρα σου ξεκινάει από μία ανθρώπινη σύνδεση. Αλλά για να 
λειτουργήσει, αυτή η σύνδεση πρέπει να είναι ουσιαστική. Να μην μένει 
στα χαμόγελα, τις επαγγελματικές κάρτες και τα like στο LinkedIn.

Αυτός είναι ο σκοπός της μεθοδολογίας Connection Compass by 
Covve™:

Να σου δώσει το πλαίσιο και τα εργαλεία για να χτίσεις ένα δίκτυο που 
έχει αληθινή αξία. Ένα δίκτυο που όχι μόνο ανοίγει πόρτες, αλλά σου 
επιτρέπει να τις κρατάς ανοιχτές.

Ένα σύστημα 5 απλών αλλά ουσιαστικών βημάτων για να μετατρέπεις 
γνωριμίες σε εμπιστοσύνη, και επαφές σε ανάπτυξη.

Ας δούμε πώς λειτουργεί.



Όταν κάποιος σε ρωτά “Με τι ασχολείσαι;”, τι απαντάς;

Αν η απάντηση είναι “δουλεύω σε μια εταιρεία marketing” ή “είμαι 
πωλητής”, έχεις χάσει την ευκαιρία να δείξεις τη μοναδική σου αξία.

Η πρόταση αξίας σου είναι κάτι πολύ 
περισσότερο από τον τίτλο σου. 
Είναι το πώς βοηθάς, ποιον βοηθάς και γιατί αυτό έχει σημασία.

Εξασκήσου στο να παρουσιάζεις τον εαυτό σου με απλό και ανθρώπινο 
τρόπο. Φτιάξε μια μικρή ιστορία. Ξεκίνα από το πρόβλημα που λύνεις, 
εξήγησε πώς το λύνεις και πρόσθεσε τι σε κάνει μοναδικό/ή.

Μια δυνατή πρόταση αξίας είναι η βάση για να σε θυμούνται οι σωστοί 
άνθρωποι, για τους σωστούς λόγους.

ΒΗΜΑ 1

Φτιάξε την προσωπική 
σου πρόταση αξίας



Η στρατηγική δικτύωσης δεν ξεκινά από εσένα. Ξεκινά από τους 
άλλους.

Η μεθοδολογία Connection Compass σε προσκαλεί να κάνεις εσύ το 
πρώτο βήμα:

Πάρε δύο ανθρώπους από το δίκτυό σου που δεν 
γνωρίζονται και θα έπρεπε. Σύστησέ τους. 
Δώσε αξία πριν ζητήσεις, αλλά και πριν σου τη ζητήσουν. 

• Μην περιμένεις να πάρεις για να δώσεις.
• Κάνε ποιοτικές συστάσεις και βοήθησε άλλους να πετύχουν.

Κάθε φορά που συνδέεις δύο ανθρώπους με πραγματικό λόγο, γίνεσαι 
ο συνδετικός κρίκος που όλοι εκτιμούν. Και έτσι, το όνομά σου αρχίζει 
να κυκλοφορεί με θετικό πρόσημο.

ΒΗΜΑ 2

Άνοιξε ΕΣΥ την πόρτα 
σε άλλους



Δεν χρειάζεσαι ατάκες. Δεν χρειάζεσαι εντυπωσιασμούς.

Αυτό που χρειάζεσαι είναι αυθεντικότητα.
Όταν κάνεις μια γνωριμία, κάνε καλές ερωτήσεις, άκου με προσοχή, 
δείξε ενδιαφέρον. Οι βαθιές, ανθρώπινες συνδέσεις χτίζονται με 
αυθεντική περιέργεια και ειλικρινή ακρόαση.

• Μίλα λιγότερο. Ρώτα περισσότερα.
• Προετοιμάσου όχι για το τι θα πεις, αλλά για το τι θα ρωτήσεις.

Η σύνδεση γεννιέται όταν ο συνομιλητής σου αισθανθεί ότι τον 
βλέπεις, τον ακούς και τον καταλαβαίνεις.

ΒΗΜΑ 3

Συνδέσου Γνήσια



Η πρώτη γνωριμία είναι απλώς η αρχή. Η συνέχεια είναι αυτή που θα 
καθορίσει τη σχέση.

• Στείλε ένα προσωποποιημένο μήνυμα μέσα στις πρώτες 48 ώρες.
• Θύμισε μια συζήτηση, δώσε μια ιδέα, μοιράσου κάτι χρήσιμο.

Το πιο συχνό λάθος στο networking είναι η 
σιωπή και αναβλητικότητα. Μην το αφήσεις να 
συμβεί.
Μείνε σε επαφή, ακόμα κι αν ο άλλος δεν απαντήσει αμέσως. Αν έχεις 
κάτι χρήσιμο να πεις, θα το εκτιμήσει - αν όχι σήμερα, αύριο.

ΒΗΜΑ 4

Κάνε ποιοτικό Follow-Up



Το δίκτυό σου δεν είναι λίστα επαφών. Είναι σχέσεις.

Και οι σχέσεις χρειάζονται χρόνο, παρουσία και συνέπεια.

• Μην περιμένεις να χρειαστείς κάτι για να επικοινωνήσεις.
• Πρόσφερε βοήθεια χωρίς να σου τη ζητήσουν.
• Συνέχισε να δίνεις αξία, ακόμα και όταν δεν περιμένεις αντάλλαγμα.

Μόνο τότε, οι επαγγελματικές γνωριμίες 
μετατρέπονται σε πραγματικές συμμαχίες.

ΒΗΜΑ 5

Μετάτρεψε τη 
Σύνδεση σε Δεσμό



Η Covve δεν σταματά στη θεωρία. Σου δίνει τα εργαλεία για να 
εφαρμόσεις τη μεθοδολογία με τρόπο εξατομικευμένο και πρακτικό.

ΕΡΓΑΛΕΙΑ ΕΦΑΡΜΟΓΗΣ

Η Μεθοδολογία στην Πράξη

1. Ψυχομετρική Ανάλυση Προφίλ

Ο καθένας μας προσεγγίζει τη δικτύωση διαφορετικά. Κάποιοι είναι 
πιο εσωστρεφείς, άλλοι πιο εκφραστικοί, άλλοι γεφυρώνουν σχέσεις 
(Connectors). Με την ψυχομετρική αξιολόγηση της Covve, θα 
ανακαλύψεις σε ποιο προφίλ ανήκεις και πώς να αξιοποιήσεις τα 
δυνατά σου σημεία, χωρίς να αλλάξεις χαρακτήρα.

2. Προσωπικό CRM με τεχνητή νοημοσύνη

Οργάνωσε τις επαφές σου, κράτα σημειώσεις, λάβε υπενθυμίσεις και 
δες πότε είναι η κατάλληλη στιγμή για follow-up.

Όλα αυτά μέσα από ένα εργαλείο φτιαγμένο για να υποστηρίξει τη 
μέθοδό σου.



Στην Accelerate Growth βοηθάμε επιχειρηματίες να επιταχύνουν την 
ανάπτυξη της εταιρίας τους και να μεγιστοποιήσουν τα έσοδά τους, 

σχεδιάζοντας και εφαρμόζοντας πελατοκεντρικά συστήματα Β2Β πωλήσεων.

Εξετάζουμε τι σε μπλοκάρει, χτίζουμε στρατηγική 
πάνω στα δυνατά σου σημεία, και υλοποιούμε 
βήμα-βήμα το πλάνο που φέρνει ανάπτυξη.

Κλείσε ένα ραντεβού μαζί μας και δες πώς μπορεί να μοιάζει η ανάπτυξη, 
όταν δεν την κυνηγάς στα τυφλά, αλλά όταν την χτίζεις με σύστημα.

Επιτάχυνε την Ανάπτυξή σου 
με την Accelerate Growth

Θέλεις να αυξήσεις τις πωλήσεις σου;

Θέλεις να βελτιώσεις τη λειτουργία της ομάδας σου;

Θέλεις να μεγαλώσεις την επιχείρησή σου με βιώσιμο 
και προβλέψιμο τρόπο;

Κλείσε ραντεβού!


